
Pokalbių propaganda 
  

Pirmas žingsnis 

  

Užmegzkite ryšį su auditorija.  Raskite ką nors bendro.  Etninė ar regioninė ta-

patybė.   Profesija.   Bendras susidomėjimas istorija, politika ar filosofija.  Bet kas. 

  

  

Antras žingsnis 

  

Papasakokite įdomią istoriją.  Neutraliu būdu.  Pasakykite, kad istorija yra iš 

knygos ar pokalbio.  Galbūt pakomentuokite, kad nežinote, ar ši istorija tikra, ar 

ne.  Nepaisant to, istorija yra įdomi.   

  

Trečiasis žingsnis 

  

Sudarykite įspūdį, kad esate protingas, 

objektyvus, kompetentingas ir - svar-

biausia (!) - įdomus!  Žmonėms turėtų 

patikti pokalbis.  O ne jaustis taip, lyg 

klausytųsi nuobodžios paskaitos, pamo-

kslo ar pardavimų.  
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Teigiamos emocijos 

  

Jau vien dėl šio teigiamo jausmo jiems patiksite.  Jie tampa imlesni.  Ir atviriau pa-

sakoja apie savo mintis ir jausmus.  Tai suteikia jums grįžtamąjį ryšį.  Padeda jums 

pakoreguoti savo požiūrį. 

  

Pirmas įspūdis turėtų būti toks, kad esate įdomių faktų šaltinis.   O ne akivaizdus 

"nacių šalininkas". 

  

Net jei vėliau paaiškės, kad esate nacionalsocialistas, nepamirškite, kad tikslas 

nėra iš karto juos atversti ir užverbuoti.   

  

Pradinis tikslas - įtikinti juos, kad nacionalsocialistai yra padorūs ir racionalūs 

žmonės.  Ir kad logika bei sveikas protas yra mūsų pusėje.   

  

Mes nesame pamišę bepročiai, kaip mus vaizduoja žiniasklaida.  (Nebent būna 

mėnulio pilnatis.) 

  

Šis metodas puikiai tinka dviem dažniausiai pasitaikančioms temoms: Antrasis pa-

saulinis karas ir šių dienų problemos. 

  

Pagalvokite apie tai: Sėdėdamas kalėjimo kameroje Vokietijoje perskaičiau strai-

psnį Vokietijos naujienų žurnale "Der Spiegel", kuris mane privertė garsiai nusi-

juokti.  Ir nusišypsoti nuo ausies iki ausies.   

  

Mano mažo miestelio meras apibūdino mane kaip "pavyzdingą pilietį"! 

  

Gerhardas Lauckas 



Fredo odesija 
  

Septintoji dalis 

Terapija 
  

Net mokslinės fantastikos leidėjai atmeta rankraščius, remdamiesi tyrėjų pokal-

biais. 

  

Tačiau psichikos sveikatos specialistai vertina mano užrašus! 

  

Priversti bepročius dirbti yra terapija! 

  

Tai ekonomiškai pagrįsta.   

  

Ir tai tikrai geriau nei tradicinis gydymo būdas - darbas valstybės tarnyboje! 

  

Vienam tyrėjui buvo pasakyta, kad jis nebuvo gimęs.  Jį laboratorijoje sukūrė jo 

tėvas inžinierius.  Tarp dalių buvo karo nusikaltėlio galva, pabaisos kūnas ir 

Norvegijos slidininko kojos.  (Slidės buvo įskaičiuotos.) Jo motina su tuo 

nesutiko.  Bet jis buvo per mažas, kad prisimintų.  Taigi vis dar buvo abejonių 

elementas.  

  

Kitas tyrėjas teigė esąs berniukas robotas.  Dėl jo į kompiuterį panašių smegenų 

tai buvo sunku paneigti.  Jis tapo kompiuterių ekspertu.   Ir dirbo prie "dirbtinio 

intelekto".  

  

Didžiausias iššūkis - vadovai. 

  

Tradicinis būdas gydyti žmones, kurie yra per kvaili, kad dirbtų tikrą darbą, bet 

per daug sąžiningi politikoje (!), yra paskirti juos į vadovaujančias pareigas.   

  

Deja, buvo suabejota, ar išmintinga bepročiams vadovauti beprotnamiams.  

(Nepaisant akivaizdžios logikos.)  

  



Vadovai nenori prarasti darbo vietų! 

  

Arba būti oficialiai pripažintas bepročiu.  (Neoficialiai - toleruotina.) Faktinis 

sveikas protas ar beprotybė neturi reikšmės.  

  

Nenuostabu, kad mūsų įstaigoje dirba įspūdingas medicinos personalas! 




